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PARIS ET HAUTS-DE-SEINE

LOGI
IMMO

ENTRE VOUS ET LES PROFESSIONNELS DE L'IMMOBILIER

st

Maison de caractére 5 chbres, s/sol total. Jardin et cour. Fleqant appartement 4 chambres. Bon état. Lumineux Maisons et appartements de 4 piéces
998 000 € FAI 1282 000 € FAI

RV IMMOBILIER / 0153 72 9123 PIERRES S.A./ 01 45 66 47 47 ICADE / 0810 410 810

13 246 ANNONCES DE VOTRE REGION
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VENDRE SON BIEN
MISER SUR L'EFFET HOME STAGING

Valoriser et décorer votre logement pour le vendre au plus vite. C'est ce que vous
propose le home staging en « dépersonnalisant » votre intérieur afin de séduire les
futurs acquéreurs. Un phénomeéne en plein boom.

SYLVAIN REY
Président de la Fedération des professionnels du home
staging et président d’Avéo.

« L'émergence du home staging avec toutes les dérives
qu'une jeune activité puisse engendrer a conduit quel-
ques sociétés spécialisées a créer une fédération pour
promouvoir ce métier vis-a-vis des professionnels de I'im-
mobilier et des pouvoirs publics. Nous délivrons une carte
en fanction du respect d'un cahier des charges basé sur
la formation prochainement labélisée et sur I'expérience,
en examinant les prestations déja réalisées. Nous rappe-
lons que l'objectif du home staging est de valoriser et de
préparer un bien en vue de sa vente afin que celle-ci se
fasse dans les meilleurs délais et avec une marge réduite
de négociation. C'est un véritable service dont le co(it ne
doit pas dépasser 2% de la valeur du bien estimé. »

YASMINE MEDICIS
Agence Mon home staging.

« Le home staging n'est pas un miroir aux alouettes. C'est
une démarche marketing pour que le bien & vendre fasse
d'emblée une bonne impression a l'acquéreur, le fasse réver
et se projeter dans ce logement. Cette « mise en scéne » va
permettre au vendeur de gagner du temps et de I'argent,
en réduisant les délals de vente et les marges de négocia-
tion. Un bon home stager, méme s'il n'a pas d'obligation de
résultat par rapport & Ia vente, va chercher a neutraliser
un lieu trop empreint d'affectif, effectuer de menues ré-
parations pour qu'il s'adresse a la cible d'acheteurs la plus
large possible. Afin d'arriver a cette dépersonnalisation, le
vendeur doit rester a 'écart sachant que nous n'allons pas
I'ernmener dans des dépenses inconsidérées. »
ALEXANDRINE GITE

Home staging sur le logement vide

Déménager avant d'avoir vendu, hériter d'un bien
inhabité... au moins deux bonnes raisons de faire
appel a un home stager pour vendre au mieux. La
nature a horreur du vide et l"acquéreur aussi. Il ne
saura pas se projeter dans des piéces non
meublées, en évaluer la potentialité ; I'acheteur ne
va regarder que les vieilles moulures, ne fera pas
fi d'une mauvaise acoustique... Pour pallier ces

| ts, et s'inspirant des appartements
ns le neuf destinés a faire réver, le
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70a110¢€
C'est la fourchette de prix TTC
de I'heure de Home staging.

240 €

La rédaction d'un rapport d"une
vingtaine de pages en cas de
location de meubles et d'objets
pour animer un logement vide.

300a1000¢

par mois selon la qualité et le
nombre de «pieces meublantesn
Fédération des professionnels di
home staging : www.tephs.org
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